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Tytuł: Dolarek $ 
 
Informacje dla Operatora:   
 

1. Informacje ogólne 

 

Celem funkcjonalności jest przedstawienie operacji finansowych związanych ze sprzedażą danego 

samochodu z podziałem na kategorie i dokumenty z uwzględnieniem wszystkich oddziałów. Na ich 

podstawie wyliczenie wartości kosztów, przychodu i marży. 
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2. Dokumenty uwzględniane w dolarku, raport salon i BI.  

Sekcja Koszty (suma) Przychody (suma) 

 
Samochód  

- DMS: Faktura zakupu wg VIN (ID_POJAZD) 

 
 - DMS: Korekty zakupu wg VIN 

(ID_POJAZD) 

 
- DMS: Korekty Renault (wartościowe) wg VIN 

(ID_POJAZD) ze specyfikacji 

 

 

- DMS: Faktura sprzedaży wg VIN 

(ID_POJAZD) 

 
 

- DMS: Korekty sprzedaży wg VIN 

(ID_POJAZD) 

 

 
Doposażenie 

 
Ze zleceń utworzonych z IPS/PSU: 

 

 
- DMS: Faktura sprzedaży 
Części – cena zakupu 
Usługi własne – stawka kosztowa 

Usługi obce – dokument kosztowy z bufora 

Pakiet - cena zakupu części 

 
- DMS: Korekty sprzedaży ilościowe 
Korekta ilościowa usuwa koszt danej pozycji w dolarku 

 
- DMS: Obciążenie wewnętrzne 

Części – cena zakupu 
Usługi własne – stawka kosztowa  

Usługi obce – dokument kosztowy z bufora 

Usługi inne – cena sprzedaży 
Pakiet - cena zakupu części 

 
- DMS: Obciążenie gwarancyjne 
Części – cena zakupu 
Usługi własne – stawka kosztowa 

Usługi obce – dokument kosztowy z bufora 

Usługi inne – cena sprzedaży 
Pakiet - cena zakupu części 

 

Ze zleceń utworzonych z IPS/PSU: 

 

 
- DMS: Faktura sprzedaży 
Części – cena sprzedaży 
Usługi własne – cena sprzedaży 

Usługi obce – cena sprzedaży 

Usługi inne – cena sprzedaży 
Pakiet – cena sprzedaży 

 
- DMS: Korekty sprzedaży 
Korekta ilościowa usuwa przychód danej pozycji w dolarku,  
a korekta cenowa odpowiednio go zmniejsza 

 

- DMS: Obciążenie gwarancyjne 
Części – cena sprzedaży 
Usługi własne – cena sprzedaży 

Usługi obce – cena sprzedaży 

Usługi inne – cena sprzedaży 
Pakiet – cena sprzedaży 

 

 
Zabudowa 

 

- FK: Faktura zakupu z rejestrów FK według 

mapowania kont 

 

 

Brak 
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Usługi finansowe 

 

 

DMS: 

- Prowizja z kart ubezpieczeniowych z 

uzupełnionym VIN i numerem zlecenia IPS/PSU 

 
- Prowizja z umów finansowych z uzupełnionym 

VIN i numerem zlecenia IPS/PSU 

 
 

Inne 

- DMS: Przyszłe obciążenia (typ: Koszt z 

kartoteki pojazdu) 

 
 

 

 

Inne koszty według mapowania kont z FK 

(konieczne wprowadzenie odpowiednich kont 

do mapowania) 

 

 

- Przyszłe obciążenia (typ: Przychód z kartoteki 

pojazdu) 

 
 

Inne przychody według mapowania kont z FK 

(konieczne wprowadzenie odpowiednich kont do 

mapowania) 

 


